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1 Einleitung

Die Medizinische Universitat Wien (,MedUni Wien*) ist ein 6ffentlicher Auftraggeber gemaR dem
Bundesgesetz uiber die Vergabe von Auftragen (BVergG 2018). Jede Auftragsvergabe der MedUni Wien
unterliegt diesem Gesetz.

Dieses Dokument ist ein kurz zusammengefasster Leitfaden auf Basis der wichtigsten gesetzlichen
Vorschriften fiir Auftragsvergaben im Rahmen des BVergG 2018.

Bei Fragen unterstiitzen Sie das Team Vergabewesen des Gebaude-, Sicherheits- und
Infrastrukturmanagement (,GSI“) und die Abteilung Recht und Compliance gerne. Beziiglich einer
Kontaktaufnahme wenden Sie sich an die E-Mail-Adresse beschaffung@meduniwien.ac.at.
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2 Vergabeverfahren

2.1 Wann ist ein Vergabeverfahren durchzufiihren?

Grundsatzlich darf die MedUni Wien und deren Beteiligungsgesellschaften jede Bau-, Liefer- oder
Dienstleistung (zB der Kauf von Verbrauchsmaterialien) nur nach Durchfiihrung eines
Vergabeverfahrens vergeben. Das gilt bei Finanzierung aus dem Globalbudget und aus Drittmitteln
gemadl § 27 Universitdtsgesetz 2002 sowie auch Beschaffungen die aus Mitteln sonstiger Budgettopfe
erfolgen (Spenden, Erbschaften etc.).

2.2 Wann ist kein Vergabeverfahren durchzuftihren?

In den nachfolgend aufgezadhlten Féllen ist kein Vergabeverfahren durchzufiihren:

e wenn Leistungen aus Rahmenvereinbarungen der BBG (iiber den E-Shop) abgerufen werden
sowie

e wenn die Beschaffung durch das AKH oder die BIG durchgefiihrt wird.
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3 Auftragswertschatzung

Voraussetzung fir die Durchfihrung von Beschaffungen ist die sachkundige Schatzung des
Auftragswertes vor der Verfahrenseinleitung.

Der zugrunde zu legende Auftragswert ist der sachkundig geschatzte Gesamtwert aller zum Vorhaben
gehorigen Leistungen. Einzurechnen sind grundsatzlich alle Nebenleistungen wie zB Montage,
Lieferung, Installation von Medienanschliissen, Wartung sowie grundsatzlich auch die Schaffung
zusatzlicher Infrastruktur und optionale Leistungsteile (deren Abruf oder Umfang zu Beginn des
Vergabeverfahrens trotz sorgfaltiger Bedarfsermittlung noch nicht abschlieRend feststehen) und
mogliche Vertragsverlangerungen.

Fir bestimmte Auftrdge gelten besondere Berechnungsregeln:

e RegelmiRig wiederkehrende Auftrdge: Werden gleichartige Waren oder Dienstleistungen
regelmaRig beschafft (zB Auftrage uber Verbrauchsmaterialien), ist nicht der Wert des
einzelnen Auftrags anzusetzen, sondern vielmehr der Gesamtwert aller voraussichtlichen
Auftrage der folgenden 12 Monate.'

e (Un-)befristete Auftrdge: Bei Leasing, Miete, Pacht oder Ratenkauf von Waren oder bei
Dauerauftrdgen, ist der geschdtzte Gesamtwert fiir die Laufzeit des Vertrages anzusetzen. Ist
der Auftrag jedoch auf unbefristete Zeit abgeschlossen oder betragt seine Laufzeit mehr als 48
Monate, ist das 48-fache des Monatsentgelts heranzuziehen.”

Ein Splitting von zusammengehorenden Auftrdgen sowie die Wahl einer Bewertungsmethode zur
Umgehung des Gesetzes ist unzuldssig.

Die Ermittlung des Auftragswertes und die Begriindung der Zuldssigkeit der Direktvergabe (siehe
Punkt 4.2) ist zu dokumentieren; bei Erstellung des Aktenvermerkes ist darauf Bedacht zu nehmen,
dass dieser Teil der Verfahrensdokumentation ist und dieser daher eindeutig zuordenbar sein muss
(Nutzung derselben Projektnummer bzw. Aktenzahl). Auf der Webseite des Teams Vergabewesen
(nachfolgend: Vergabeteam) steht ein entsprechendes Formular zur Verfiigung, welches zur

Dokumentation der Auftragswertschatzung genutzt werden kann. Dieser Aktenvermerk ist abzulegen
und jedenfalls vor Fiihrung eines Vergabeverfahrens an das Vergabeteam per E-Mail (an
beschaffung@meduniwien.ac.at) zu libersenden; bei Beschaffungsvorgdangen unterhalb eines Wertes
von EUR 50.000,00 (exkl MwsSt) ist eine Ubersendung an das Vergabeteam nicht erforderlich.


https://www.meduniwien.ac.at/web/ueber-uns/organisation/dienstleistungseinrichtungen-stabstellen/gebaeude-sicherheits-und-infrastrukturmanagement/beschaffungs-informationen/
mailto:beschaffung@meduniwien.ac.at
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4 Verfahrensfihrung im Rahmen von Beschaffungsvorgangen

Um die Nutzer:innen - insbesondere im Hinblick auf die umfangreichen
Dokumentationsverpflichtungen sowie die rechtliche Komplexitat der Verfahrensfilhrung - zu entlasten
werden grundsatzlich samtliche an der MedUni Wien durchgefiihrten Vergabeverfahren lber die
universititseigene Beschaffungsplattform (meduniwien.vemap.com) und durch das Vergabeteam
durchgefihrt.

Hiervon ausgenommen sind Direktvergaben, bei welchen die Einhaltung aller zu beriicksichtigenden
Vorgaben (siehe sogleich Punkt 4.2) durch die beschaffende(n) Person(en) sicherzustellen sind.

4.1 Verfahrensvorbereitung

e Markterkundung: Es ist mdglich - insbesondere zur Informations- / Ideensammlung im
Hinblick auf ein geplantes Beschaffungsvorhaben - mit Unternehmer:innen bereits vor der
eigentlichen Verfahrensfiihrung in Kontakt zu treten. Im Rahmen dieser Kontaktaufnahme ist
es zuldssig, Informationen einzuholen und auch Informationen offenzulegen.
Markterkundungen dirfen jedoch nicht zu einer Bieterungleichbehandlung oder Intransparenz
fiihren und ist der Informationsfluss entsprechend nachvollziehbar zu protokollieren um
Probleme im nachfolgenden Vergabeverfahren zu vermeiden; gegebenenfalls miissen diese
Protokolle in einem nachfolgenden Verfahren offengelegt werden. Das Team Vergabewesen
flihrt gerne mit lhnen gemeinsam Markterkundungen durch um Sie bereits vor dem
eigentlichen Vergabeverfahren bestmoglich unterstiitzen zu kénnen.

e Core Facilities: Vor einer Verfahrensfiihrung zur Beschaffung eines neuen Gerates ist zu
prifen, ob ein vergleichbares Gerat in den Core Facilities (Flow Cytometry, Genomics, Imaging
und Proteomics) vorhanden ist, dieses flr den jeweiligen Forschungszweck geeignet ist und ob
bei diesem Gerdt in ausreichendem AusmalR Ressourcen zur Verfiigung stehen um das
Forschungsziel erreichen zu konnen. Die Priifergebnisse sind in tibersichtlicher Form (kurz) zu
dokumentieren und dem Investitionsantrag beizulegen.

¢ Auftragswertschiatzung (siehe Punkt 3)

e Investitionsantrag (Investantrag): Der Investantrag ist vor Verfahrensdurchfiihrung zu stellen
und hat insbesondere jene Informationen zu enthalten, die sich aus der Markterkundung
ergeben. Dariiber hinaus ist die Auftragswertschatzung beizulegen; zusatzlich sind
Laufzeitkosten (sofern diese nicht im Vorhaben selbst und sohin in der Auftragswertschatzung
bericksichtigt wurden) im Investantrag bekanntzugeben. Letztlich soll durch den
Investitionsantrag die Budgetdeckung fiir die zu beschaffende Leistung sowie die Transparenz
sichergestellt werden. Der Investitionsantrag ist dann freigegeben, wenn dieser durch das
Vizerektorat fur Finanzen unterfertigt wurde. Ein entsprechendes Formular findet sich auf der
Intranet Seite der Stabstelle fiir Controlling.

4.2 Verfahren bei Direktvergaben

Betragt der Auftragswert weniger als EUR 143.000,00 (exklusive MwSt) bzw weniger als

EUR 100.000,00 (exkl MwSt) bei besonderen Dienstleistungen, erlaubt das Gesetz die Vergabe des
Auftrags im Wege einer formfreien Direktvergabe (ohne vorherige Bekanntmachung) an ein
Unternehmen." Es ist jedoch ratsam auch in diesem Fall mehrere Angebote einzuholen. Die in den
jeweiligen Organisationseinheiten festgelegten Unterschriftenregelungen sind bei der Beschaffung von
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Leistungen jedenfalls einzuhalten; dies gilt auch dann, wenn die Beschaffung tiber das Vergabeteam
abgewickelt wird. Sollte aufgrund Ihrer Auftragswertschatzung absehbar sein, dass der Auftragswert
den jeweiligen Subschwellenwert fiir Direktvergaben erreicht, ersuchen wir Sie mit dem Vergabeteam
des GSI Uiber die E-Mail-Adresse beschaffung@meduniwien.ac.at Kontakt aufzunehmen und die weitere
Vorgehensweise abzustimmen. Es wird in diesem Zusammenhang darauf hingewiesen, dass bei
regelmaRig wiederkehrenden Leistungen, die von demselben:derselben Auftragnehmer:in beschafft
werden der Gesamtwert der Leistungen heranzuziehen ist, der im Vorjahr - unter Miteinbeziehung
allfalliger Mengendnderungen - beschafft wurde.

Im Ubrigen sind auch bei Direktvergaben die Grundsitze des Vergaberechts einzuhalten. Die
wichtigsten Punkte dabei sind:

Compliance

Die Gleichbehandlung von Unternehmen und der freie und faire Wettbewerb zwischen Unternehmen
muss gewahrt werden. Unternehmen dirfen daher an der Vorbereitung des Verfahrens (zB Erstellung
der technischen Anforderungen) nur insoweit mitwirken, als es hierdurch nicht zu einer
Beeintrachtigung des freien und fairen Wettbewerbes kommt.

Werden Unternehmen vor der Einleitung der Direktvergabe von der MedUni Wien kontaktiert (zB zur
Einholung unverbindlicher Preisauskiinfte), muss dies in transparenter Weise erfolgen und ausreichend
dokumentiert werden. Es diirfen diese Unternehmen daraus keine unzuldssigen Vorteile erlangen (wie
zB besonderes Wissen gegentiber anderen Unternehmen, von denen Angebote eingeholt werden).
Gegebenenfalls sind MaRnahmen zu ergreifen, die geeignet sind allenfalls durch die Einbindung
bestimmter Unternehmen entstandene Wettbewerbsvorteile auszugleichen (e.g. Zurverfiigungstellung
von Informationen in den Ausschreibungsunterlagen, Verlangerung der Zeit zur Erstellung der
Angebote)

Sicherzustellen ist auRerdem, dass keine Personen auf Seiten der MedUni Wien in die Auftragsvergabe
involviert sind, oder Einfluss auf den Ausgang dieser Vergaben haben, wenn auf Seiten dieser Personen
ein Interessenskonflikt bestehen kénnte, der an deren Unparteilichkeit und Unabhangigkeit zweifeln
lasst (zB durch wirtschaftliche oder sonstige Nahebeziehung zum Unternehmen). ¥

Die von den Unternehmen Ubermittelten Informationen sind vertraulich zu behandeln und dirfen nicht
weitergegeben werden (zB technische Geheimnisse, Preisangaben).

Vergabe nur an geeignete Unternehmen

Auch bei einer Direktvergabe darf der Auftrag nur an ein Unternehmen erteilt werden, welches zum
Zeitpunkt des Zuschlags (Vertragsabschlusses) geeignet ist.” Die Eignung fehlt grundsatzlich

e bei Insolvenz oder Liquidation des Unternehmens;

e infolge Verurteilung des Unternehmers oder leitender Personen wegen bestimmter Straftaten
(zB Untreue sowie Korruptionsstraftaten);

e bei VerstdRen gegen Arbeits-, Sozial- und Umweltrecht;
e bei Riickstinden mit der Entrichtung von Sozialversicherungsbeitragen oder Steuern;

e wenn die Leistung dieses Unternehmens bei einem friiheren Auftrag der MedUni Wien
erhebliche oder dauerhafte Mdngel aufwies;

e bei wettbewerbsverzerrenden Absprachen des Unternehmers."
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Besteht nach auRen hin ein befugter Gewerbebetrieb, kann die Eignung eines Unternehmens vermutet
werden; zur Prifung sollte von dem:der prasumtiven Zuschlagsempfanger:in (Auftragnehmer:in) ein
Auszug aus dem Gewerbeinformationssystem Austria verlangt werden." Zusatzlich sollte ein Auszug
aus der Insolvenzdatei eingeholt werden; dies ist online liber die Ediktsdatei der dsterreichischen Justiz
moglich (https://edikte.justiz.gv.at/edikte/id/idedi8.nsf/suche!OpenForm&subf=eid; aufgerufen am
2.1.2023). Ergeben sich Zweifel, muss die Eignung jedoch gepriift werden und sind zusatzlich
Nachweise einzuholen.

Es wird auch darauf hingewiesen, dass es 6ffentlichen Auftraggeberinnen und sohin auch der MedUni
aufgrund einer entsprechenden EU-Verordnung betreffend restriktive MaBnahmen angesichts der
Handlungen Russlands, die die Lage in der Ukraine destabilisiere, nicht erlaubt ist mit bestimmten
Gruppen Vertrdge abzuschlieRen bzw miissen bestehende Vertrdge unverziiglich aufgeldst werden.

Schriftlicher Zuschlag

Der Vertragsabschluss soll schriftlich mit den in Punkt 3.2 genannten Vertragsinhalten erfolgen.

Dokumentation

Jede Auftragsvergabe ist auf geeignete Weise zu dokumentieren. Die Dokumentation muss alle fiir die
Leistungsvergabe wesentlichen Entscheidungen enthalten, wie insbesondere den Auftragsgegenstand
und -wert, die eingeholten Angebote oder unverbindlichen Preisauskiinfte, den Namen des
Auftragnehmers und - sofern der Aufwand nicht unwirtschaftlich ware - die Beurteilung, ob/dass der
angebotene Preis angemessen ist."" Je nach Notwendigkeit sind weitere Inhalte zu erganzen, wie etwa
zum Nicht-Vorliegen eines Interessenskonflikts oder zur Priifung der Eignung.

Es wird in diesem Zusammenhang darauf hingewiesen, dass die Verfahrensdokumentation mindestens
drei (3) Jahre ab Zuschlagserteilung / Beauftragung aufzubewahren ist; die Leistungsvertrage selbst sind
wdhrend ihrer gesamten Laufzeit aufzubewahren. Aus praktischen Griinden (Beweisproblematik,
Regelungen zu Aufbewahrungsverpflichtungen in anderen Gesetzen, Priifung durch den Rechnungshof)
wird empfohlen, die jeweilige Dokumentation wdhrend der gesamten Vertragslaufzeit, bei kiirzeren
Vertragslaufzeiten oder Zielschuldverhaltnissen mindestens aber sieben (7) Jahre aufzubewahren.

4.2.1 Die wichtigsten Vertragsinhalte

Die folgenden Punkte stellen die wichtigsten Vertragsinhalte dar, auf die bei einer Auftragsvergabe
geachtet werden sollte. Generell ist darauf hinzuweisen, dass Vorsicht beim Vertragsabschluss und -
inhalt spatere Streitigkeiten vermeiden kann:

Allgemeine Geschaftsbedingungen (AGB)

AGB des Unternehmens sollten nicht gelten, auRer die MedUni Wien stimmt diesen ausdriicklich zu.
Keinesfalls sollte die Geltung von auslandischem Recht oder eines auslandischen Gerichtsstands
akzeptiert werden. AuRerdem sollten - soweit geeignete AGB der MedUni Wien bestehen - diese bei der
Einholung von Angeboten beigelegt und zusatzlich ausdriicklich darauf hingewiesen werden, dass
ausschlieBlich auf Grundlage der AGB der MedUni Wien kontrahiert werden soll.

Zahlungsbedingungen und -fristen™

Die Zahlungsfrist fir die MedUni Wien muss 30 Tage betragen (in Ausnahmeféllen langer, max jedoch
60 Tage). Die Zahlungsfrist beginnt ab Rechnungseingang an der vereinbarten Eingangsstelle der
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MedUni Wien. Dies kann je nach Verfligbarkeit elektronisch oder postalisch erfolgen. Es ist darauf zu
achten, dass kein hoherer Verzugszinssatz als der gesetzlich vorgesehene vereinbart wird. AuRerdem
darf eine Entschadigung fiir Betreibungskosten des Auftragnehmers nicht ganzlich ausgeschlossen
werden.

Risikotragung, Gewdhrleistung und Haftung

Bei Lieferungen sollte sichergestellt werden, dass das Risiko (Gefahrtragung) erst bei Lieferung auf die
MedUni Wien lbergeht. Das kann durch die Vereinbarung der Incoterms 2020 erfolgen: ,Der:die
Auftragnehmer:in trigt die Kosten und das Risiko des Transportes bis zur Ubergabe hinter der ersten
versperrbaren Tiir am Erfiillungsort (Incoterms 2020 - ,DDP* inklusive Abladung am Erfiillungsort) .

Um die Wirksamkeit der oben angegebenen Bestimmung sicherzustellen sollte daher jedenfalls der
konkrete Erflllungsort (Adresse + Bauteil + Raumnummer) angegeben und zum Vertragsinhalt gemacht
werden. Gleichzeitig sollte - um Anlieferungen zur Unzeit zu verhindern - sichergestellt werden, dass
rechtzeitig vor Anlieferung der Liefertermin mit der Ansprechperson bei der Auftraggeberin zu
akkordieren und gegebenenfalls durch diese zu genehmigen ist.

Es wird empfohlen, Anzahlungen nur ausnahmsweise zu vereinbaren, bei Teilzahlungen fir
Teilleistungen ist ein Deckungsriicklass von ca. 5 % (vorrangig bei Bauleistungen) einzubehalten. Bei
groReren Beschaffungen von Geraten/Waren sollte die MedUni Wien bei der Bezahlung der
Schlussrechnung einen Teil des Entgelts fiir den Fall von Mangeln fiir den Gewdhrleistungszeitraum
zuriickbehalten (Haftriicklass - Gblicherweise ca. 3 %), dieser Haftriicklass kann gegen Vorlage einer
Bankgarantie ausbezahlt werden.

AuRerdem sollte beim Kauf von Waren die Mangelriigepflicht vermieden werden. Dazu empfehlen wir
folgende Formulierung: ,Der Auftraggeber ist zur Wahrung seiner Gewdhrleistungsanspriiche nicht zur
Untersuchung und Mdngelriige iSd § 377 f UGB verpflichtet."

Ganz allgemein ist darauf zu achten, dass keine nachteiligeren Bedingungen als die gesetzlichen
Bestimmungen (unbewegliche Gegenstdnde 3 Jahre und bewegliche 2 Jahre Gewahrleistungsfrist)
vereinbart werden, insbesondere sind Haftungsausschliisse bzw Beschrankungen der
Schadenersatzpflicht des Auftragnehmers abzulehnen.

Es ist in diesem Zusammenhang darauf hinzuweisen, dass - unabhangig von Fragen der
Gewihrleistungsdauer - darauf Bedacht zu nehmen ist, dass sechs Monate nach Ubergabe der Kiufer
beweisen muss, dass der Mangel bereits im Zeitpunkt der Ubergabe vorhanden war (sogenannte
Beweislastumkehr). Dieser Problematik kann dadurch entgegengentreten werden, dass eine
entsprechende Garantiezeit vereinbart wird.

Pflicht / Recht der MedUni Wien zur Vertragsbeendigung

Die MedUni Wien ist verpflichtet, einen Vertrag zu beenden, wenn durch das Bundesverwaltungsgericht
oder den EuGH eine schwere Verletzung der vergaberechtlichen Vorschriften festgestellt wurde.*x Weiters
sollte ein vertragliches Beendigungsrecht auch fiir den Fall der fehlenden Eignung des Auftragnehmers
oder einer unzuldssigen Vertragsdnderung vorbehalten werden. Es wird dazu folgende Formulierung
empfohlen:

,Die Auftraggeberin kann den Vertrag ohne Einhaltung von Kiindigungsfristen oder -terminen kiindigen,
wenn der Auftragnehmer im Zeitpunkt der Zuschlagserteilung nicht geeignet war oder das Vorliegen
einer unzuldssigen Vertragsdnderung rechtskrdftig festgestellt wurde.
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Dariiber hinaus kann die Auftraggeberin den Vertrag ohne Einhaltung von Kiindigungsfristen
oder -terminen auch dann beenden, wenn durch die zustdndigen Vergabekontrollbehdrden der
gegenstdndliche Vertrag fiir nichtig erkléirt oder aufgehoben wird."

Bei Unklarheiten sowie fiir ndhere Informationen stehen lhnen das Vergabeteam und die Abteilung Recht
und Compliance gerne zur Verfiigung; wir ersuchen Sie dazu uber die E-Mail-Adresse
beschaffung@meduniwien.ac.at Kontakt aufzunehmen.

Vorherige Vertragsprifung durch die Abteilung Recht und Compliance

In diesem Zusammenhang wird darauf hingewiesen, dass samtliche Vertrage, welche von der
Medizinischen Universitat Wien abgeschlossen werden oder ihre Interessen beeintrachtigen kénnen,
der Abteilung Recht und Compliance vor Unterzeichnung zur Priifung vorgelegt werden miissen. Nach
erfolgter Priifung und Finalisierung eines Vertrags erfolgt die Freigabe der Rechtsabteilung. Die
Unterzeichnung (samt Angabe des Unterschriftsdatums) durch die vertretungsbefugte Person
(grundsatzlich Leiter:in der jeweiligen Organisationseinheit gemaR § 27 UG) kann erst nach erfolgter
Freigabe des Vertrages erfolgen.

4.3 Verfahren bei Beschaffungen ab EUR 100.000,00 (exkl MwST) bzw
143.000,00 (exkl MwSt)

Fir samtliche Beschaffungsvorgdnge bei welchen aufgrund interner oder gesetzlicher Bestimmungen
eine Direktvergabe nicht zulassig ist - dh Beschaffungsvorginge, die einen geschatzten Auftragswert
von > EUR 143.000,00 (exkl MwSt) bzw bei besonderen Dienstleistungen einen Wert von

> EUR 100.000,00 (exkl MwSt) aufweisen - ist jedenfalls das Vergabeteam (GSI) zu kontaktieren und
wird das Verfahren tber die Beschaffungsplattform der MedUni Wien gefiihrt.

4.3.1 Verfahrensarten

Das Standardverfahren bei Beschaffungsvorgangen bis zu (<) einem Wert von EUR 143.000,00 (exkl
MwsSt) bzw EUR 100.000,00 (exkl MwSt bei besonderen Dienstleitungen) ist die Direktvergabe mit
vorheriger Bekanntmachung sofern nicht auf eine andere Verfahrensart (zB Direktvergabe ohne
vorherige Bekanntmachung) zuriickgegriffen werden soll.

Ab (=) einem Wert von EUR 143.000,00 (exkl MwSt) bzw 100.000,00 (exkl MwSt; bei besonderen
Dienstleistungen) ist ein offenes Verfahren oder ein nicht offenes Verfahren mit vorheriger
Bekanntmachung zu fiihren, sofern nicht (rechtliche) Griinde vorliegen welche eine andere
Verfahrenswahl erméglichen und dies auch als zielfiihrend zu betrachten ist.

Nachstehend finden Sie die meistgenutzten Verfahrensarten in einer kurzen Darstellung:

e Die ,Direktvergabe mit vorheriger Bekanntmachung®, welche bis zu einem geschatzten
Auftragswert von EUR 143.000,00 (exkl MwSt) zulassig ist, stellt zwar eine formgebundene
Verfahrensart dar, ermoglich aber einen groReren Gestaltungsspielraum als die sonstigen
Verfahrensarten. Wesentlich ist aber, dass - im Gegensatz zur klassischen Direktvergabe - die
Ausschreibungsunterlagen bestimmte Mindestinhalte aufweisen missen - insbesondere muss
festgelegt sein, auf welcher Grundlage die Zuschlagserteilung erfolgt - und hat zwingend eine
Bekanntmachung der geplanten Leistungsvergabe zu erfolgen, welche allen interessierten
Unternehmen die Angebotsabgabe ermdéglicht; dh ergeht die Aufforderung zur
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Angebotsabgabe wie beim nachfolgend beschriebenen offenen Verfahren an eine
unbeschrankte Anzahl von Unternehmen.

Im Rahmen des immer zulassigen ,,Offenen Verfahrens” wird eine unbeschrankte Anzahl von
Unternehmen zur Abgabe von Angeboten aufgefordert. Verhandlungen sind in dieser
Verfahrensart aber unzuldssig und eignet sich ein offenes Verfahren daher nur dann, wenn der
Leistungsgegenstand abschlieRend (technisch, wirtschaftlich und rechtlich) beschrieben
werden kann und es Unternehmen mdéglich ist auf Basis der Ausschreibungsunterlagen ein (mit
den jeweiligen anderen Angeboten) vergleichbares Angebot zu erstellen.

Auch im ,nicht offenen Verfahren mit vorheriger Bekanntmachung" gilt ein strenges
Verhandlungsverbot. Im Ubrigen unterscheidet sich die Verfahrensfithrung von einem ,offenen
Verfahren“ im Wesentlichen durch die phasenweise Verfahrensfiihrung (zweistufige
Verfahrensart). In der ersten Phase erfolgt dabei die Uberpriifung der Eignung und in der
zweiten Phase werden ausgewahlte, geeignete Bewerber:innen zur Angebotsabgabe
aufgefordert. Uber das jeweilige Angebot darf nicht verhandelt werden.

Im ,Nicht offenem Verfahren ohne vorherige Bekanntmachung" wird eine bestimmte Anzahl
von Unternehmen zur Abgabe eines Angebotes eingeladen (einstufige Verfahrensart). In dieser
Verfahrensart sind Verhandlungen nicht méglich.

Das ,Verhandlungsverfahren mit vorheriger Bekanntmachung' kann im Wesentlichen dann
gewahlt werden, wenn aufgrund einer besonderen Leistungskomplexitit die Fiihrung eines
offenen Verfahrens aus bestimmten, im Gesetz genannten Griinden nicht moéglich erscheint. Es
handelt sich hierbei um ein zweistufiges Verfahren: In der ersten Stufe wird eine
unbeschrankte Anzahl von Unternehmen aufgefordert einen Teilnahmeantrag abzugeben. In
der zweiten Stufe werden die - aufgrund der in den Teilnahmeunterlagen der ersten Stufe
festgelegten Kriterien - ausgewahlten, besten Unternehmen zur Abgabe eines (Erst-)Angebotes
eingeladen. Es besteht die Moglichkeit vor Abgabe des letztgiiltigen Angebotes (Letzt-Angebot
oder LAFO) liber nahezu alle Leistungspunkte mit den im Verfahren verbliebenen Unternehmen
zu verhandeln.

Zusatzlich ist bis zu (<) einem Wert von EUR 100.000,00 (exkl MwSt) ein
Verhandlungsverfahren mit vorheriger Bekanntmachung maoglich, ohne dass aus
vergaberechtlicher Sicht zusatzliche Voraussetzungen vorliegen missen.

Beim ,Verhandlungsverfahren ohne vorherige Bekanntmachung mit nur einem Bieter"
handelt es sich um ein Ausnahmeverfahren, welches aufgrund seines
wettbewerbsbeschrankenden Charakters nur sehr zuriickhaltend und nach strenger Priifung
der im Gesetz taxativ aufgezdhlten Voraussetzungen gewdahlte werden darf. Fiir die
Zulassigkeit dieser Verfahrensart ist die vorherige Durchfiihrung einer unionsweiten
Markterkundung zwingend erforderlich, diese kann erst nach Riicksprache mit dem
Vergabeteam erfolgen; es wird daher empfohlen rechtzeitig Kontakt mit dem Vergabeteam
aufzunehmen.

4.3.2 Rollen im Vergabeverfahren

An der Durchfiihrung von Leistungsbeschaffungen im Rahmen von Vergabeverfahren sind
unterschiedliche Stakeholder beteiligt und sollen diese und deren Aufgaben nachstehend
Uberblicksweise dargestellt werden wobei die Filhrung der Vergabeverfahren als Projekt betrachtet
wird. Vor diesem Hintergrund sollte vor Projektbeginn eine Rollenzuordnung erfolgen, sodass den
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einzelnen Projektmitarbeiter:innen die jeweiligen Aufgabenbereich klar sind (vgl Anlage. /A -
Projektrollen).

Auf Seite der MedUni als Auftraggeberin stellt sich diese Rollenverteilung wie folgt dar:

Projektauftraggeber:in

Der:Die Projektauftraggeber:in ist jene Person, die den Auftrag zur Durchfiihrung eines
bestimmten Projektes erteilt (zB ein Rektoratsmitglied oder ein OE-Leiter:in). Ihre Aufgaben
liegen im Wesentlichen in der Initiierung des Projektes, der Ressourcenbereitstellung (personell
/ finanziell) sowie das Treffen von Grundsatzentscheidungen (insbesondere Fortfiihrung oder
Einstellung des Projektes).

Lenkungsausschuss

Der Lenkungsausschuss ist das oberstes beschlussfassendes Gremium bei einem einzelnen
Projekt, welches alle Stakeholderinteressen in geeigneter Weise bericksichtigen soll.
Vorsitzende:r ist der:die Projektauftraggeber:in, welche:r auch die an den Lenkungsausschuss
herangetragenen Entscheidungen fillt; die anderen Mitglieder (u.a. Nutzer:innen) haben nur
beratende Funktion. Es wird darauf hingewiesen, dass nicht bei jedem Beschaffungsvorhaben
ein Lenkungsausschuss eingesetzt werden muss.

Projektleiter:in

Der:die Projektleiter:in ist flir die operative Planung und Steuerung des Projektes zustandig
und insbesondere fiir das Erreichen der Sach-, Termin- und Kostenziele verantwortlich. In
dieser Funktion ist der:die Projektleiter:in insbesondere fiir die Verifizierung der
Budgetdeckung, die zeitgerechte Einleitung der einzelnen Verfahrensschritte, die
Sicherstellung der Verfligbarkeit der verfahrensrelevanten Daten, die Erfolgs- /
Fortschrittskontrolle und Setzen entsprechender MaRnahmen zum Vorantreiben des Projektes
sowie das Setzen verfahrensleitender Entscheidungen (bis zur Grundlagenentscheidung)
verantwortlich und hat auf diese leitend hinzuwirken. Ebenso obliegt der Projektleitung das
Reporting (insb Meilensteine) an den:die Projektauftraggeber:in bzw den Lenkungsausschuss
sowie die Sicherstellung des Informationsflusses innerhalb des Projektteams.

Aufgrund der organisatorischen Anforderungen der MedUni Wien kann es in einzelnen
Projekten geteilte Projektleitungsfunktionen im Rahmen der Fiihrung des Vergabeverfahrens
geben: Moglich ware, dass einerseits eine wissenschaftlich/technische Projektleitung und
andererseits eine verfahrensbezogene Projektleitung festgelegt wird, welche gemeinsam die
Aufgaben der Projektleitung tibernehmen. Hierzu sollten vorab die konkreten
Zustandigkeitsabgrenzungen vereinbart werden.

Projektmitarbeiter:innen

Samtliche am Projekt beteiligte Mitarbeiter:innen / Nutzer:innen, welche - koordiniert durch
die Projektleitung einzelne Aufgaben im Projekt wahrnehmen und aktiv an der Planung /
Steuerung des Projektes mitarbeiten.

Projektteam
Die Gesamtheit aus Projektleitung und Projektmitarbeiter:innen.
Kommissionsmitglieder

Insgesamt sachverstandig zusammengesetzte Personengruppe, welche im Vergabeverfahren -
sofern vorgesehen - die Bewertung der Angebote anhand der festgelegten subjektiven
Kriterien (zB Konzepte) vornimmt und sohin direkten Einfluss auf das Verfahrensergebnis hat.
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¢ Externe Konsulentiinnen

Samtliche externen Personen, welche zur Einbringung des (zusatzlich) erforderlichen
Expert:innenwissens dem Projekt beigezogen werden (e.g. technische Konsulenten zur
Erstellung von Leistungsbeschreibungen).

Auf Seite des Marktes stellt sich die Beteiligtensituation - aus Sicht der Auftraggeberin - wie
nachfolgend beschrieben dar:

e Bewerber:innen (Unternehmer:innen, die einen Teilnahmeantrag abgegeben haben)
e Bieter:innen (Unternehmer:innen, die ein Angebot abgegeben haben)
e (prasumtive:r) Zuschlagsempfanger:in (siegreiche:r Bieter:in vor der Zuschlagserteilung)

e Auftragnehmer:in (nach Zuschlagserteilung)

4.3.3 Welche Leistungen erbringt das Vergabeteam?

Fihrung eines Kick-Off Gesprdachs mit den Projektbeteiligten zur Abklarung der ersten zu setzenden
Schritte und Unterstiitzung bei den durch diese zu erbringenden Leistungen.

Das Vergabeteam fiihrt das gesamte vergaberechtliche Verfahren (insb die verfahrensrechtliche
Projektleitung und die vergaberechtliche Beratung) durch. Ebenfalls unterstiitzt das Vergabeteam bei
der Durchfiihrung von vorbereitenden Markterkundungen. Insbesondere werden durch das
Vergabeteam die Ausschreibungsunterlagen (Verfahrensbestimmungen, Vertrage sowie sonstige
Beilagen wie Preisblatter, Auftragsverarbeitungsvertrage, Datenschutzinformationen, Non Disclosure
Agreements sowie sonstige verfahrensrelevante Dokumente und Formulare) fiir alle Verfahrensphasen
(inkl. Markterkundungsunterlagen) auf Basis der Angaben der Nutzer:innen erstellt und gemeinsam mit
diesen finalisiert. Im Rahmen der Unterlagenerstellung werden gemeinsam mit den Nutzer:innen die
(Mindest-)Anforderungen (die von allen Angeboten erfiillt werden miissen) an den
Leistungsgegenstand, die Eignungskriterien (zum Nachweis der grundsatzlichen Eignung der
Bieter:innen zur Leistungserbringung), die Auswahlkriterien (bei mehrstufigen Verfahren zur Auswabhl
der Bewerber:innen, die zur Angebotslegung aufgefordert werden) sowie die Zuschlagskriterien (zur
Auswahl des Angebotes fiir die Zuschlagserteilung) festgelegt.

Dariiber hinaus erfolgt, gemeinsam mit der Abteilung Recht und Compliance, die Erstellung der
erforderlichen Vertriage entsprechend den Anforderungen des Leistungsgegenstandes bzw der
Nutzer:innen.

Teil der Verfahrensfiihrung ist zudem das gesamte Verfahrensmanagement (operatives
Verfahrensmanagement) und beinhaltet dies insbesondere das Fristenmanagement, die
Kommunikation mit den Bewerber:innen / Bieter:innen sowie das Vorbereiten und Setzen
verfahrensleitender Entscheidungen sowie die Vorbereitung und Begleitung von Verhandlungen jeweils
in Abstimmung mit den Nutzer:innen.

4.3.4 Welche Leistungen sind durch die beschaffende Person (Nutzer:in) zu
erbringen?

Durch den:die Nutzer:in ist in erster Linie der geschatzte Auftragswert zu ermitteln, weil dieser die
Grundlage fur alle weiterfiihrenden Schritte ist und ist dabei darauf Bedacht zu nehmen, dass die
Auftragswertschatzung entsprechend sorgfiltig (,sachkundig“) durchgefiihrt wird und sind, sofern
erforderlich, externe Sachverstandige beizuziehen.
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Dariliber hinaus ist es erforderlich, dass die Nutzer:innen den Leistungsgegenstand definieren und ist
die Leistung hierzu entweder konstruktiv (iSe einer Positionsweisen Aufgliederung der einzelnen
Teilleistungen im Rahmen eines Leistungsverzeichnisses; eindeutige und vollstandige Beschreibung der
Leistung) oder funktional (iSd Vorgabe von Leistungs- und Funktionsanforderungen) zu beschreiben.
Wesentlich dabei ist, dass sichergestellt werden muss, dass die auf Basis der Leistungsbeschreibung
und / oder des Leistungsverzeichnisses abgegebenen Angebote kalkulatorisch vergleichbar sind.

Im Ubrigen ist es erforderlich, dass die Nutzer:innen im Rahmen des Verfahrens als Ansprechperson
fir Riickfragen zur Verfligung stehen und ist deren aktive Teilnahme an allfdlligen
Verhandlungsrunden zwingend erforderlich. Dartiber hinaus kann es, je nach Verfahrensgestaltung,
erforderlich sein, dass Nutzer:innen als Mitglieder einer Angebotsbewertungskommission agieren.

4.3.5 Verfahrensablauf & Verfahrensdauer

Ablauf

Nachstehend wird - beispielhaft an einer Direktvergabe mit vorheriger Bekanntmachung sowie einem
(zweistufigen) Verhandlungsverfahren mit vorheriger Bekanntmachung - der Ablauf eines
Vergabeverfahrens dargestellt.

Es wird in diesem Zusammenhang nochmals auf die Notwendigkeit der Einbringung eines
Investitionsantrages vor Verfahrensfithrung hingewiesen:

Direktvergabe mit vorheriger

Bekanntmachung

VORBEREITUNG EINLEITUNG DES VERFAHRENS
(] + Kick-Off Meeting
+ Entscheidung iiber Markterkundung ’ = Bekanntmachung (Osterveich)
1 » Erstell der A b samt 2 » Freischaltung des Verfahrens anf Plattform
Beilagen und Vertrag
» Varfahrensanlage auf Plattform
\ [ ] , ZUSCHLAG ANGEBOTSABGABE
» paf. Beantwortung Bieter:innenfragen
L « Versand der Zuschlagserteilung ‘ = Angebotséffung & -prifung
n 3 £ g5~ und N: h
« gaf Ausscheidensentscheidunglen)

Insbesondere die Verfahrensfithrung
und -planung wird vom Team
Vergabewesen tibernommen. Fiir einige
Prozessschritte ist aber natiirlich die
fachliche Beratung durch die
Nutzer:innen erforderlich.
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VORBEREITUNG

= Ers
und Verteag

ung der |

VERFAHRENSABLAUF

s Kick-Off Meeting
Entscheidung iiber Markterkundung

Teilnahmeunterlagen samt Beilagen

» Verfahrensanlage auf Plattform

ABGABE ERSTANGEBOT

+ 2. Beantwortung Bieter:innenfragen

» Angebotsiffnung & priifung
"' * 2 Aufkli und Nachfi h -
+ 2gf. Ausscheidensentscheidung(en)
3 & Versand Ei ur
VERHANDLUNGSRUNDE

« Abstimmung Verhandlungspunkte

5 + Vorbereitung Unterlagen & Team

» Begleitung und

Lenkung der Verhandlungen
und A asung der | fiir

LAFO ("Last and Final Offer”)

Inshesondere die Verfahrensfithrung und -
planung wird vom Team Vergabewesen
iiber: n. Flir einige Pro hritte ist
aber natiirlich die fachliche Beratung durch
die Nutzer:innen erforderlich.

A2
v

Verfahrensdauer

EINLEITUNG DES VERFAHRENS

» Bekanntmachung (Osterveich/ELT}
» Freischaltung des Verfahrens auf Plattform
» Beantwortung Bewerber:innenfragen

ABGABE TEILNAHMEANTRAGE

+ Teilnahmeantragsiffoung & -priffung
« paf Auflli und Nachford :

« gaf. Ausscheidensentscheidung(en)

+ Erstellung & Versand Einladung zor Angebotsabgab

ABGABE LETZT-ANGEBOT(E)
+ Angehotsiffnung

« Angebotspriifung und ggf. Erstellung & Versand
Aufklirungsersuchen

4

ZUSCHLAG
« Erstellung & Versand Zuschl hoid
» Versand der Zuschlagsentscheidung (nach Ablauf der
Stillhaltefrist)

Die Verfahrensdauer unterscheidet sich je nach Verfahrensart und Leistungsgegenstand und ist
insbesondere auch von den rechtlich vorgeschriebenen Mindestfristen abhangig.

In der Regel ist - bei einstufigen Verfahren - von einer Verfahrensdauer von ca drei Monaten, bei

komplexeren, mehrstufigen Verfahren von einer Verfahrensdauer von ca sechs Monaten auszugehen;
hinzu kommen Zeiten der Verfahrensvorbereitung, also insbesondere Zeiten die fiir Markterkundungen
sowie die Erstellung der Verfahrensunterlagen (insbesondere auch der Leistungsbeschreibung)
erforderlich sind. Der guten Ordnung halber wird aber darauf hingewiesen, dass es in Einzelfdllen und
durch externe wie interne Einflussfaktoren (Bieter:innenverhalten, Verfligbarkeit der beteiligten

Personen, interne Genehmigungslaufe etc) zu teilweise langeren Verfahrenszeiten kommen kann.
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5 Nach dem Vertragsabschluss

5.1 Verpflichtende Bekanntgabe des Vertragsabschlusses

Jeder vergebene Auftrag ab einem Auftragswert von EUR 50.000,00 (exklusive MwSt) sowie jeder Abruf
aus einer Rahmenvereinbarung ab diesem Wert muss auf www.data.gv.at innerhalb von 30 Tagen ab
Vertragsabschluss veroffentlicht werden.*

Das Vergabeteam (GSI) wird die erforderliche Bekanntgabe fiir Sie im Rahmen der Verfahrensfiihrung
durchfihren. Wir ersuchen Sie dazu - sofern die Verfahrensfiihrung im Einzelfall nicht durch das
Vergabeteam erfolgt ist oder bei Abrufen aus Rahmenvereinbarungen - unmittelbar nach
Auftragsvergabe das hierzu auf der Webseite der Vergabeteams zum Download zur Verfligung gestellte

Formular vollstdandig ausgefiillt an die Mailadresse beschaffung@meduniwien.ac.at zu iibersenden.

Es wir darauf hingewiesen, dass unter bestimmten Voraussetzungen eine proaktive
Veroffentlichungsverpflichtung beim Abschluss von Vertragen bestehen kann die einen Wert von

EUR 100.000,00 (exkl MwSt) erreichen; sollte die Leistungsvergabe nicht in Zusammenarbeit mit dem
Vergabeteam erfolgt sein, so wenden Sie sich in dieser Angelegenheit an die Rechtsabteilung.

5.2 Welche Anderungen dirfen nach Vertragsabschluss erfolgen?

Nachdem der Zuschlag (Beauftragung) erteilt wurde, sind nur unwesentliche Vertragsanderungen
zulassig; sonstige (wesentliche) Vertragsanderungen kénnen die Verpflichtung zur neuerlichen
Ausschreibung bedingen. Jedenfalls hat vorab eine Zuldssigkeitsprifung durch das Vergabeteam zu
erfolgen. Vertragsanderungen sind zu dokumentieren und sind hierzu und - unter Einbindung der
Rechtsabteilung - entsprechende Zusatzvereinbarungen zu erstellen.

Unzulissig wére eine Vertragsidnderung grundsitzlich dann, wenn Anderungen der Auftragssumme
10 % der urspriinglichen Auftragssumme bei Liefer- und Dienstleistungsauftragen bzw 15 % der
Auftragssumme bei Bauauftragen ubersteigen. Eine solche Vertragsanderung kénnte zur
Nichtigerklarung des Vertrags oder zur Verhdngung einer GeldbuRe lUber die MedUni Wien fihren.

Wir ersuchen Sie in derartigen Fallen jedenfalls um Kontaktaufnahme mit dem Vergabeteam unter
beschaffung@meduniwien.ac.at.


http://www.data.gv.at/
https://www.meduniwien.ac.at/web/ueber-uns/organisation/dienstleistungseinrichtungen-stabstellen/gebaeude-sicherheits-und-infrastrukturmanagement/beschaffungs-informationen/
mailto:beschaffung@meduniwien.ac.at
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6 Rechtliche Folgen der Nichtbeachtung

Eine Verletzung des Vergaberechts kann zum einen die gerichtliche Nichtigerklarung bzw Aufhebung
eines abgeschlossenen Vertrages zur Folge haben und zum anderen kénnen zusatzlich dem
offentlichen Auftraggeber erhebliche GeldbuRen auferlegt werden (bis zu 20 % des Auftragswertes).

VerstoRe gegen die vergaberechtlichen Vorschriften konnen auch dienstrechtliche Konsequenzen nach
sich ziehen; auch zivilrechtliche Haftungen (Schadenersatzforderungen) kénnen aus
VergaberechtsverstoRen resultieren.

Auch ist nicht gdnzlich ausgeschlossen, dass ein wissentliches und vergaberechtswidriges Unterlassen
einer eigentlich durchzufiihrenden o6ffentlichen Ausschreibung eine strafbare Handlung im Sinne des
§ 153 Strafgesetzbuch (Untreue) darstellt.
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7 Checkliste fur die Direktvergabe

[ Betragt der geschatzte Auftragswert weniger als EUR 143.000,00 (exklusive
MwSt oder weniger als EUR 100.000,00 exkl MwSt bei besonderen
Dienstleistungen )?

Wenn nicht, ersuchen wir Sie um Kontaktaufnahme mit der dem
Vergabeteam (GSI) und der Abteilung Recht und Compliance unter
folgender E-Mail Adresse: beschaffung@meduniwien.ac.at

| |[2. Compliance

1 Vor der Einleitung des Vergabeverfahrens wurde kein:e mdgliche:r Bieter:in
kontaktiert?

Wenn doch: Die Kontaktaufnahme war transparent, wurde ausreichend
dokumentiert und das Unternehmen hat dadurch keine unzuldssigen
Wettbewerbsvorteile bzw wurden nachweislich MaBnahmen ergriffen
um diese zu egalisieren?

| War ein Bieter in die Erstellung der Ausschreibungsunterlagen (insbesondere
der technischen Anforderungen) involviert?

Wenn ja, ersuchen wir Sie um Kontaktaufnahme unter folgender E-Mail
Adresse: beschaffung@meduniwien.ac.at

] Interessenskonflikte bei Mitarbeiter:innen der MedUni Wien, die in die
Auftragsvergabe involviert sind oder auf dessen Ausgang Einfluss haben,
kénnen ausgeschlossen werden?

Bei Hinweisen auf einen moglichen Interessenskonflikt (Anschein
reicht!): Es wurden die erforderlichen MaRnahmen getroffen, um einen
solchen zu verhindern, und dokumentiert?

[ Die Vertraulichkeit der von den Unternehmen tbermittelten Informationen ist
sichergestellt?

3. Eignunc

1 Es gibt keine Hinweise, dass der zukiinftige Auftragnehmer nicht geeignet ist
(zB Insolvenz, strafrechtliche Verurteilungen, erhebliche Mangel bei fritheren
Auftragen)?

Bei Hinweisen darauf: Die Eignung wurde gepriift und diese Prifung
dokumentiert?
4. vertragsinhalte |

1 Wurde auf die wichtigen Vertragsinhalte geachtet (zB AGB, Gewahrleistung
und Haftung, Zahlungsbedingungen und -fristen, vorzeitige
Vertragsbeendigung)?

| |5. Dokumentation

[l Wurden alle relevanten Punkte ausreichend dokumentiert (zB
Auftragsgegenstand und -wert, Angebote, ggf auch die Punkte 2. und 3.) und
der Zuschlag schriftlich erteilt?

| |6. Bekanntmachungen von Vertragsabschlusses und Vertragsinderungen

L | Wenn der Auftragswert mind. EUR 50.000,00 (exklusive MwSt) betragt: Wurde
der Vertragsabschluss (spatestens 30 Tage nach Bestellung) bekanntgemacht?

Ll Wenn Vertragsanderungen erfolgen sollen: Hat eine nachweislich
dokumentierte Zuladssigkeitsklarung durch das Vergabeteam und / oder die
Rechtsabteilung stattgefunden?

[ | Besteht eine proaktive Veroffentlichungsverpflichtung entsprechend dem
Informationsfreiheitsgesetz?

Tabelle 1: Ubersichtsdokument: Checkliste fiir die Auftragsvergabe
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"§§ 15 Abs 2, 16 Abs 3 BVergG 2018.

"8§§ 15 Abs 1, 16 Abs 2 BVergG 2018.

"'§ 46 BVergG 2018 iVm Schwellenwerteverordnung 2023 (giltig bis 31.12.2025).

vVgl Art 24 Vergabe-RL 2018/24/EU, welcher einen Interessenskonflikt bereits dann annimmt,
wenn angenommen werden kann, dass die Unparteilichkeit und Unabhdngigkeit beeintrachtigt
ist. Im Sinne einer richtlinienkonformen Interpretation wird daher der bloRe Anschein der
Beeintrachtigung der Unparteilichkeit und Unabhdngigkeit bereits schaden.

¥ § 46 Abs 3 BVergG 2018.

Vgl sinngemaR § 78 BVergG 2018 (§ 46 iVm § 20 Abs 1 BVergG 2018).

I EBRV 69, XXVI GP zu § 46.

i § 46 Abs 4 BVergG 2018.

> § 100 BVergG 2018.

*§ 366 Z 2 BVergG 2018.

X § 66 BVergG 2018.

‘' Vgl sinngemak § 365 BVergG 2018 (§ 46 iVm § 20 Abs 1 BVergG 2018).

i \/gl hierzu das Urteil des BGH vom 8.1.2020, 5 StR 366/19 bei vergleichbarer Rechtslage.
Fiir eine strafbare Untreue nach dem Untreuetatbestand des dsterreichischen
Strafgesetzbuches ist bei vergaberechtlichen Sachverhalten zum einen ein wissentlicher
Missbrauch einer Befugnis bei Entscheidungen liber Auftragsvergaben im Namen eines
offentlichen Auftraggebers erforderlich. Zum anderen muss tatsachlich eine
Vermogensschddigung eingetreten sein.



	1  Einleitung
	2  Vergabeverfahren
	2.1  Wann ist ein Vergabeverfahren durchzuführen?
	2.2  Wann ist kein Vergabeverfahren durchzuführen?

	3  Auftragswertschätzung
	4  Verfahrensführung im Rahmen von Beschaffungsvorgängen
	4.1  Verfahrensvorbereitung
	4.2  Verfahren bei Direktvergaben
	Compliance
	Vergabe nur an geeignete Unternehmen
	Schriftlicher Zuschlag
	Dokumentation
	4.2.1  Die wichtigsten Vertragsinhalte
	Allgemeine Geschäftsbedingungen (AGB)
	Zahlungsbedingungen und -fristen8F
	Risikotragung, Gewährleistung und Haftung
	Pflicht / Recht der MedUni Wien zur Vertragsbeendigung
	Vorherige Vertragsprüfung durch die Abteilung Recht und Compliance


	4.3  Verfahren bei Beschaffungen ab EUR 100.000,00 (exkl MwST) bzw 143.000,00 (exkl MwSt)
	4.3.1  Verfahrensarten
	4.3.2  Rollen im Vergabeverfahren
	4.3.3  Welche Leistungen erbringt das Vergabeteam?
	4.3.4  Welche Leistungen sind durch die beschaffende Person (Nutzer:in) zu erbringen?
	4.3.5  Verfahrensablauf & Verfahrensdauer
	Ablauf
	Verfahrensdauer



	5  Nach dem Vertragsabschluss
	5.1  Verpflichtende Bekanntgabe des Vertragsabschlusses
	5.2  Welche Änderungen dürfen nach Vertragsabschluss erfolgen?

	6  Rechtliche Folgen der Nichtbeachtung
	7  Checkliste für die Direktvergabe

